1.Экономическая теория и экономическая политика – проблема взаимосвязи. Предмет экономической политики. 

ЭП – сов меропр-й и ограничений правового х-ра, направл. на создание в э-ке благопиятных условий для эффективного взаимодействия эк. субъектов на устранение / уменьшение негативных факторов эк. развития; целенаправленное создание рыночных условий в экономике и рациональное осущ-е меропр-й с целью оказания влияния на эк. процессы и развитие эк-ки.

Предмет – поведение гос-ва в эк-ке, которое призвано обозначить и выразить совокупную волю общ-ва и выполнить ее в решениях и действиях правительства, хар-щих эк. процессы.

Экономическая политика - целенаправленная система мероприятий государства в области общественного производства, распределения, обмена и потребления благ. Она призвана отражать интересы общества, всех его социальных групп и направлена на укрепление национальной экономики.

Экономическая политика занимается поиском вариантов решения экономических проблем и приведением в действие их механизмов. Политики, пользуясь экономической теорией, должны считаться также с культурным, социальным, правовым и политическим аспектами решаемой проблемы, если хотят, чтобы проводимая ими политика была успешной. Осуществление задач экономической политики может привести к изменению экономической системы, ее совершенствованию, что находит отражение в последующем развитии экономической теории.
2.Области экономической политики:
· политика в отношении правовых норм, кот. регулирует эк. деятельность; 

· политика в отношении эк. порядка – устанавливает правила, опр-щие поле допустимых действий частных лиц, фирм, институтов, защита конкуренции, рег-ние эк-ки, защита свободной торговли; 

· интеграция и внешняя пол-ка – комплекс мероприятий, напр-ных на ликвидацию терр-ной разрозненности рынка; 

· политикака воздействия на хоз. процессы – влияние на совокупн. спрос и предложение, ден. и фиск. пол-ка;

· политика роста и структурная пол-ка, напр-ная на долгосрочн. развитие произв. потенциала, заключ. в устранении препятствий для эк. роста, проведении мероприятий, способствующ. расширению произв. потенциала;

· политика охраны окр. ср. и качественного улучшения состояния окр. ср.

3.Типология экономической политики (по Ойкену).

Эк. порядок – различные условия рын. хоз-ва; совокупность институций, представл-х свод данных, необх-мых для того, чтобы хоз. субъекты могут принимать решения и совершать действия. 

Экономический порядок страны состоит из совокупности тех реализованных в каждом случае форм, в которых предприятия и домашние хозяйства связаны между собой и в которых, следовательно, протекает in concretо экономический процесс.

Свод данных: потребности, прир. усл., сост-ние раб.силы; тов зап; уровень технологий и технич. знаний; правов. и соц. порядок.

 Типология ЭП: 

- 
свобода действий; 

· план-центр упр-ние эк-кой (не реализуется общ. интерес); 

· п-ка ср. пути (легкое вмешательство гос-ва в эк-ку; компромисс между рынком и плановым хоз-вом; пол-ка полной занятости; конъюнктурн. рег-ние); 

· п-ка конкур. порядка (гос-ва создает  рамочн. условия – максим. развитие конкуренции; задача эп: недопущение концентрации эк. власти и эколог. ущерба); 

· точечн эп (пол-прав. действия, ориетир. на реш. отдельных проблем; может привести к дисбалансу в эк-ке).
4.Теория экономических порядков.

Ойкен В. Основные принципы экономической политики.

Теория порядков Ойкена

Эк. Порядок – разл. рамочные усл.рын. хоз-ва – совок. институций., предостав. свод данных, необх. Для того, чтобы хозяйствующие субъекты могли принимать решения и проверять те или иные действия. 

6 составляющих свода данных:

1. потребности людей

2. природные условия

3. состояние рабочей силы

4. товарные запасы 

5. уровень технологий и технич знаний

6. правовой и социальный порядки (законы, обычаи, нравы, дух настроения)

Эк порядок показывает, в какой мере гос-во регулирует рыноч развитие, способствует ему и как при ограниченных ресурсах гос органы выступают компьютером, встроенным в хозяйственный порядок. 

Типология экономических политик:

1 Свобода действия (нет вмешательства)

2 Планово-централизованное управление экономикой

3 Политика срединного пути

4 Политика конкурентного порядка

5 Точечная экономическая политика

2 распадается неизбежно, т к центральный вопрос – власть обществ. интерес не может быть реализован.

Руковод сила, представл группировками, кот удовлетвор исключительно свои соб интересы

3 та или иная ступень гос вмеш в рыноч эк-ку. Нахождение компромисса между рынком и планир хоз-ва Инструменты: политика полной занятости, коньюктурн регулирование, вмеш – Вов процессы распределения.

4 рыноч усл, созд гос-ом, спобсобств макс разв конкуренции. Задачи: недопущение концентрации эк власти и таких форм рынка, кот ведут к эконом ущербу.

5 Все политико-правовые действ-я, напр на решение конкретн проблем.

Теория экономических порядков Вальтера Ойкена.

Теорию экономических порядков выдвинул Вальтер Ойкен  (1891–1950).  Суть его теории заключалась в следующем: в формировании экономических порядков принимает участие государство; порядок не устанавливается  сам, его  нужно реализовать, но в результате он становится  не  навязанным,  а  естественным порядком, т.к. приводит  в  действие  мощные  тенденции–индустриализацию экономики, полную  конкуренцию. Конкурентный  порядок  не  противоречит,  а соответствует историческому  развитию. Он открывает возможности для реализации спонтанных образований, для изменений, которые образуются снизу. Такой порядок не изобретается, он соответствует естественному ходу развития. Наиболее рационален конкурентный порядок, формируемый под влиянием внутренних потенций. Искусство  экономической  политики  состоит  в том, чтобы способствовать  развитию  форм,  отвечающих  конкретным  условиям порядков.
В. Ойкен в своей концепции экономических порядков раскрывает (хотя сам не всегда солидарен с этим) значительную роль государства наряду с другими институтами при установлении форм и методов хозяйствования. Под влиянием государства частные порядки, регулирующие трудовые отношения, потоки материальных благ, меновые отношения, денежную сферу, переплетаются и становятся звеньями совокупного порядка, т.е. конкретного хозяйственного порядка. Хозяйственный порядок той или иной страны заключается в совокупности устойчивых форм, в которых протекает экономический процесс
5. Концепция экономической политики Я. Тинбергена.

Концепция Тинбергена
Составляющие эконом политики:

1. Ключев цели благосостояния (макроэконом показатели)

2. Инструменты экономической политики

3. модель эконом политики, кот указывает цели и инструментарий и позволяет определить оптим масштаб полит действий

2 – фискальн, монетар

внешн политика: политика валютного курса

инструменты, регулирующие доход

колич инструментов = кол-во целей (модель Манделла – Флеминга)

Предложил модели для планирования в развив странах

Осн проблема при разработке прогр – неопределенность последствий эк.мер
Лукас (корректировка концепции Тимбергена) 

Ключевая цель эк политики – миним соц потерь 

Можно регулировать лишь при последоват действий многократно повторяемых, ставивших целью нечто само собой разумеющееся, главное – не отступать от правил. Надо чтобы люди доверяли эк.политике.
Эк показ-ли, принятые в кач исходных, при построении модели не надежны, т к они сами – результат полит манипуляций

Ян ТИНБЕРГЕН (1903-94) – Автор теории «оптимального  строя»  —

одного из вариантов теории конвергенции. Тинберген рассматривает экономику в качестве системы,  в  которой  отношения между хозяйствующими агентами складываются под влиянием  как  экономических,

так и социологических, политических  и  социально-психологических  факторов. Объектом его исследований являются «институты»,  под которыми подразумеваются корпорации, профсоюзы, государство, а также различного  рода правовые, морально-этические и  психологические  явления  например,  обычаи, нормы поведения различных социальных групп, привычки, инстинкты и т.д.

6. Школа общественного выбора.

Школа общ выбора Бьюкенена, Эрроу

Задача эк политики по Бьюкенену: Определение правил поведения и рамок дозволенного

Политика – сфера отношения субъектов и государства  

Место экономистов – они должны изучать структуру принятия решений вообще и в обл гос финансов в особенности.

Предпосылки анализа:

Индивидуализм – исходн и конечн пункт обществ разв. Чел эк-ий первонач формируется как покупатель, затем – избиратель. Действ индивида – пред полезность, может реализовывать в рамках своего дохода. Каждый индивид рассматр полит систему как защиту своих частн интересов и целей, кот не могут быть эффект обеспечены инд рыночн идеями. 

Особенности подхода Бьюкенена: 

Не согласен с тем, что гос-во явл единым органическим целым

Не согласен с тем, что гос-во принимает решения исходя из обществ интересов

Гос-во не следует приравнивать к механизму, кот автоматически корректирует недостатки рыночн хоз-ва

Принятие полит решений мотивируется не высокими устремлениями, а примит экон интересами. 

Эрроу:

Дилемма: Допускал рациональность и индивидуальные предпочтения потребителей, мы не можем определить общественные приоритеты, те общество не может сформировать коллективное общественное мнение о том, что необходимо.

Голосование имеет недостатки

Не учитывает мнение меньшинства

На принцип большинства трудно опираться при принятии компромиссных решений и обществ согласия.  

Выход возможен лишь в случае, если окончат решение принимает только одно лицо.

Экономисты обычно исходят из устоявш предпочтений традиц системы ценностей, но подобный подход не соотв переменчивости полит симпатий.

Теория общего выбора Дж.Бьюкенена.

Он стал лидером особого направления политэкономической мысли—основателем теории  общественного и конституционного выбора. Сущность этих теорий состоит  в использовании   инструментария неоклассической теории для объяснения особенностей политического поведения социальных групп, а также характера экономической политики как итога обмена  определенных  социальных выгод на голоса избирателей. Он исходит  из  того,  что  бизнесмены,  избиратели,  политики  и  бюрократы (государственные служащие) — все обладают  рациональным  мышлением,  так  же максимизирующим свое благосостояние, как и индивиды. Вот почему экономическую  модель  рыночного поведения можно распространить и на политические процессы. Впервые принципиальные идеи этой теории  в  логически последовательной форме были высказаны в  работе  «Расчет  Согласия»  (1962), написанной совместно с Г. Таллоком.

7. Цели экономической политики, выбор целей, пирамида целей.

 Цели эп: (в рыноч. Эк-ке)

1. поддержание нормально-функционир. Конкурентных процессов

2. избежание монетарной нестабильности или борьба с ней

3. смягчение конъюнктурных отклонений и сохранение полной занятости

4. обеспечение международной конкурентноспособности нац. Предприятий

5. реализация стаб. Эк. Развития

6. защита окруж. Среды

7. интеграция

8. соц. Обеспечение

Классифик. Целей:

1. эк. Порядка (приоритет рыночного распред. Ресурсов)

2. связанные с протеканием эк. Процессов (занятость, инфл., уровень цен)

3. по срокам 

4. по воздействию на структуру эк-ки

Выбор целей (принципы):

1. внутренняя непротиворечивость

2. полнота перечня целей

3. иерархия целей

4. согласованность органов

5. осуществимость целей

6. установление индикатора

7. осущ. Контроля за использ. Инструментов

Пирамида целей:

1. мир

2. свобода

3. имущественная сост, благосост

4. справедливость

Экономика благосостояния - средство достижения высокого качества жизни людей, обеспечения стабильного, поступательного развития национальной экономики. Цели: рост благосостояния всех слоев населения при обеспечении оптимального уровня трудовой занятости и высоких качественных параметров трудовых ресурсов. К ним мы также относим: приоритетное использование государственных средств на развитие человеческого потенциала и социальной инфраструктуры; обеспечение экономического роста на основе инновационных решений и структурных преобразований, исправления очевидных деформаций в отношениях собственности; стимулирование деловой и инвестиционной активности всех субъектов хозяйствования; масштабное внедрение в экономическую практику новейших технологий.
Таким образом, главной целью государственной экономической политики является достижение динамичного общеэкономического равновесия как главного условия для вывода экономики страны на траекторию устойчивого развития. Очевидно, что отдельные экономические цели общества, на решение которых должна быть направлена текущая и перспективная государственная экономическая политика, взаимосвязаны между собой взаимообусловлены, но они зачастую противоречат друг другу и должны решаться в комплексе. Сложность проблемы состоит в том, что в любом случае весь комплекс намеченных целей должен реализовываться одновременно. Конфликтность целей экономической политики может быть разрешена путем компромисса, когда приоритет отдается той цели, достижение которой находится под угрозой и невыполнение которой грозит наибольшей опасностью для экономики. Поэтому структуризация целей экономической политики позволяет выявить насколько сильно отдельно взятые цели зависят друг от друга, определить те из них, достижение которых находится под угрозой и невыполнение которых грозит наибольшей опасностью для национальной экономики. В настоящее время преобладает мнение, что наиболее уязвимым участком экономики является высокий уровень инфляции.
8.Задачи экономической политики.
 - Проведение п-ки экон.порядка – установление рыночных условий экон.деят-ти, гарантия свободы действий и экон.активности

- в области образования – г-во обеспечивает всем базовое образование, каждому индивиду основу для дальнейшего творческого развития

- права собственности – г-во защищает собственность на матер. и нематер. активы, поощряет реинвестирование прибыли

- аллокационная п-ка(эффективное распределение ресурсов)- решает задачи при помощи собственных инвестиционных инициатив или занимается производственной деятельностью самостоятельно

- стабилизирующая
- перераспределение доходов
9.Выбор инструментов экономической политики.

оптимальный способ выбора инструментов ЭП таков, когда разрешается конфликт между полит. и экон. рациональностью.

Экономические и социальные переменные, которыми манипулирует государство с целью реализации своей политики. Эти инструменты можно отнести к четырем основным категориям политики: бюджетной политике (fiscal policy), денежно-кредитной политике (monetary policy), политике валютного курса (exchange policy), а в самое последнее время к прямому контролю цен (prices) и политике регулирования доходов (incomes policy). Следует также обратить внимание на то, что государство старается влиять на переменные путем осуществления социальных и институциональных реформ. Например, государство стремится реформировать институт переговоров о заключении коллективного договора, полагая, что таким образом ему удастся снизить инфляцию, обусловленную ростом заработной платы.
10.Выбор представителя и необходимость координации. Принцип субсидиарности.

В какой степени д.б. централизация действий, решений – проблема. Принципы:

-Принцип субсидиарности - подразумевает, что управление осуществляется на возможно более низком уровне, когда это целесообразно.

- определение компетенции. Экон. полезность определяется целесообразностью и минимизацией побочных эффектов. Чем больше централизация принятия решений, тем меньшая конкуренция идей и планов,  тем больше искажение информации.
(конкуренция идей и планов; учет интересов лиц, чьи интересы затрагивает реализация; чем выше коллективность благ, тем целесообразнее их отношение к компетенции органов высшего уровня)
- необходимость координации ЭП между регионами в горизонтальном и вертикальном разрезе.

Определение задач происходит по отдельным полит. уровням. Сущ-т 2принципа:

1.степень публичности полит.решения – какое количество в данном округе получат пользу от данного решения

2. интенсивность нововведения – понимается конкуренция целей и концепций. Полит.конкуренция создает множество источников идей обновления и реформ.
11.Стратегические отправные точки экономической политики.

 Ключевые моменты, обеспечивающие реализацию ЭП

-институты (центр.банк и др)

- общие правила (законодательство)

- мероприятия макроэкономической п-ки (ден-кред.. фискальная, информационная п-ки)

- гос. предпринимательство (гос. предприятия)

- регулирование

- налоги и субсидии
12. ПРОЦЕСС ПРИНЯТИЯ РЕШЕНИЙ В ЭП

7 этапов процесса принятия решений:
1. сбор информации с целью установки популярности власти; анализа критических замечаний со стороны оппозиции; получения объективной информации.

2. анализ ситуации (комплексная обработка информации, анализ причин, составление прогноза)

3.планирование мероприятий (план финансирования, анализ издержек с точки зрения альтернативного использования средств – соответствие законодательству)

4. достижение консенсуса (одобрение большинством данного решения)

5. реализация программы (мобилизация ведомств, координация на международном уровне)

6.обеспечение финансовой базы (за счет увеличения налогов, займов, экономии государственных средств)

7.контроль результатов (критическое обсуждение оппозицией, хозяйствующими субъектами, оценка иностранными государствами, научная оценка)
13. КОНКУРЕНТНЫЙ ПОРЯДОК КАК ЗАДАЧА ПОЛИТИКИ ПООЩРЕНИЯ КОНКУРЕНЦИИ. ФУНКЦИИ КОНКУРЕНЦИИ.

Государство должно идти в ногу со временем, а далее пусть будет экономическая свобода.

Конкуренция порождает неопределенность и риски.

Производители должны идти в ногу с технологическими новинками. Они стремятся к монополии (в любом случае)

5 признаков империализма:

- концентрация производства

- образование монополий

- слияние промышленности и финансового капитала (в результате – финансовая олигархия)

- слияние капитала и государства

- борьба за внешний рынок

далее приходит тотальная государственная монополия

Задача государства: воспрепятствовать образованию монополии (с точки зрения сторонников рынка)

Взгляд предпринимателей на конкуренцию:

1. творческое развитие фирмы

2. получение прибыли

Конкуренция выполняет ряд функций:

1. ограничение рыночной власти – предоставление выбора

2. координационная функция – соответствие выпускаемой продукции потребностям покупателей => экономические решения

3. распределение ресурсов (эффективное использование факторов производства приводит к наилучшему обеспечению товарами и ликвидирует расточительство ресурсов)

4. информационная функция 

5. стимулирование нововведений

6. адаптация (предприятия адаптируются к изменениям спроса, нововведениям – увеличение ассортимента продукции и гибкое приспособление)

7. распределительная функция (справедливое распределение доходов и факторов производства)

8. социальная функция (минимальные издержки => минимальные цены (на основе НТП))
14.Концепции политики поощрения конкурентов

1)Конкур. рын. процессы нужно рассматривать как поиск и нахождение верных решений, т.к. нельзя предсказать, кто выиграет, а кто проиграем, поэтому защите подлежит сама конкуренция.

Хайек: чиновники не могут правильно выбрать предприятия, подлежащее поддержке!

Нужно гос-ву регулировать несовершенство рынка капитала за счет фиск. политики и ожидаемого дохода.

2) Неокласс.концепция (Хокман): Конфликта между свободой и эк. эффект-тью не сущ. Конк. обеспечивает свободу. Без воли к конкуренции свободы конкуренции нет. Осн. задача политики – устранение гос-вом препятствий исскуств. характера к конкуренции. Должны быть четко сформулированы мероприятия по запрету ограничения конкуренции.

3) Чикагская школа (Познер): Гл. критерий эк.пол. – эффективность , рост благосотояния потребителей, Поэтому нужно обеспечить эффект. распределения. 

Аткинсон: Теория благосостояния. Пункт, с которым сравнивают – отсутствие гос. вмешательства при наличии всех рынков соверш.конкуренции и рын. информации в полном объеме. Эта система явл. Парето-эффективной. Компромисс между эк. эффективностью и соц. справедливостью, опред. степень гос. вмешательства. Бывают «провалы» рынка и «асимметрия» информации. Т.е. рын. экономика не явл. абсолютно эффективной. Достойные потребности – гос-во считает «полезными». Существует политика, кот. может решить эти проблемы. Если «вредные» , то акцизы.

 Схема взаимодействия внутри властной системы: избиратели→предпочтения→законодатели (обратная связь с избирателями)→решения→ администрация→действия→выполнение решения(обратная связь с законодателями).То, что подчеркнуто – это группы интересов. Предпосылка- совершенство избирательной системы. Цель правительства – оптимизация функции общественного благосостояния (приведение эк. системы обратно в равновесное состояние).
15. Направления политики поощрения конкуренции

1)Мероприятия, направленные на деятельности внешних инвесторов и своих экспортеров капитала, обеспечивающие свободу перемещения капитала из страны в страну. включаются в мены по привлечению ин. капитала. 

2)Должна быть обеспечена пол. стабильность.

3)Налоговое законодат. должно быть стабильным, должны отсутствовать препятствия для вывоза заработанной прибыли (СЭЗ,..)- это связано с политикой привлечения ПИИ.
4)Политика регулирования устанавливает спец. правила в отношении отраслей нац. экономики: 1.вход и выход с рынка (ограничения на выход являются более действенными!!!), 2.инвестиц. политика нац.отраслей (налоговые льготы-???), 3.ценовая политика нац.отраслей (невмешательство гос-ва в процесс ценообразования)

5)Гос.предпринимательство в сильно монополизированных отраслях

6) Внешнеторговая политика.
16. Кризис командной экономики и необходимость проведения трансформационной 
Кризис командной экономики СССР выразился в следующем:

1. Снижение темпов экономического роста.

2. Нарастающее отставание от передовых стран.
3. Экстенсивное развитие
4. Проблема дефицита
5. Развитие теневой экономики, рост преступности в экономической сфере
 Существует мнение, что при Брежневе не существовало теневой экономики. На самом деле теневая экономика в СССР была практически всегда. И это не удивительно: в условиях ненормального развития экономики неизбежно возникали механизмы саморегуляции, которые должны были компенсировать недостаток того или иного товара или услуг.
Американский экономист Д. О'Хирн собрал на основе публикаций в советской прессе данные о теневом потребительском секторе, которые свидетельствуют, что «во многих сферах вторая экономика обогнала официальную». Например, теневая экономика обеспечивала 80 % потребления бензина и смазочных материалов в Казахстане, 70 % ремонта и отделки домов в Москве, 98—99 % ремонта домов в Грузии.
6. Нарастание диспропорций в экономике.

Тенденцией экономической стратегии было: развитие сельского хозяйства, тяжелой промышленности, оборонной промышленности. Это привело к еще большему отставанию легкой промышленности, крупные капиталовложения в сельское хозяйство положительных результатов не дало, сельское хозяйство оставалось наиболее отсталой отраслью отечественной экономики, закупки зерна за границей стали нормой. 

7. Устаревшие методы управления   

Руководство страны вернулось к централизованному управлению:
- ликвидировало территориальное управление промышленностью,
- восстановила отраслевые министерства и возросло их число.
Главной причиной постоянных сбоев в экономике оставалась принадлежность предприятий к тому или иному ведомству. Центральные ведомства не могли эффективно управлять предприятиями, новые показатели вводились с трудом. 

Сложившаяся управленческая система не способна была эффективно использовать рабочую силу, не побуждала руководителей к творчеству и самостоятельности. Отсутствовал стимул к высокоэффективному труду.

Недостатки план-центр. с-мы:

1. ее негибкость, медленная адаптация к  переменам.  Адаптационные механизмы в  форме  происходящего  перераспределения  материальных  благ   и финансовых ресурсов, принятого по решению  высшего  руководства,  включаются лишь тогда, когда глубина  диспропорций  уже  близка  к  критической  точке. 

2. крайне  низкая производительность,  переходящая  на   стадии   кризиса   в   отрицательную, вследствие всеобщего подавления хозяйственной инициативы.

    Переход от административно-командной к рыночной экономике  имеет  общие тенденции.   Этот   процесс   включает,   с    одной    стороны,    глубокие институциональные изменения, и прежде всего в отношениях собственности, а  с другой - предполагает осуществление стабилизационных мер  преимущественно  в денежно-кредитной, финансовой сфере и в ценообразовании.
17. Цель и задачи трансформационной экономической политики.
Наибольшее влияние на развитие регионов в этот период оказали 5 факторов: 

· Формирование нового геополитического и экономического пространства после распада СССР 
· Переход от административно-командной экономики к экономике рыночного типа 

·  открытие национальной экономики для внешнего рынка 

·  Длительный экономический кризис  

· Кардинальное изменение политических и экономических отношений между центром и регионами. 

Переход от административно-командной к рыночной экономике  имеет  общие тенденции.   Этот   процесс   включает,   с    одной    стороны,    глубокие институциональные изменения, и прежде всего в отношениях собственности, а  с другой - предполагает осуществление стабилизационных мер  преимущественно  в денежно-кредитной, финансовой сфере и в ценообразовании.

    Основными задачами при переходе к рынку являются следующие:
 Разгосударствление    и    

Формирование  рыночной   инфраструктуры,   новых   механизмов   установления

хозяйственных связей, включая, в частности, товарные и фондовые биржи.

Демонополизация экономики

Либерализация   цен    

Финансово-экономическая  

Социальная  переориентация 
       Варианты перехода к рыночной экономике.

эволюционный путь 
шоковая  терапия
    Практика стран, входивших некогда в «мировую социалистическую систему»,

демонстрирует  два   основных   варианта   преобразования   административно-

командной системы в рыночную экономику. Первый и исторически более ранний  -

эволюционный путь постепенного  создания  рыночных  институтов  (к  странам,

выбравшим этот  вариант  перехода,  относятся  Китай  и  в  немалой  степени

Венгрия). Вторым вариантом является шоковая  терапия,  применявшаяся  с  той

или иной степенью интенсивности  в  России  и  большинстве  стран  Восточной

Европы.

    В  пользу  эволюционного  перехода  свидетельствует  наличие   довольно развитого сельского хозяйства и кустарного производства,  в  которых  заняты поколения работников, сохранивших  навыки  частного  предпринимательства,  а также стабильность финансовой системы, сравнительно невысокий  удельный  вес тяжелой  промышленности  и  особенно  военно-промышленного комплекса
Выбор шокового варианта является обычно вынужденной мерой. Он связан  в большинстве   случаев   с   необходимостью   преодоления   крайне   тяжелого финансового  положения,  доставшегося  в  наследство   от   административно- командной  системы,  а  также   острого   товарного   дефицита,   вызванного накопившимися структурными диспропорциями.
18. Значение внешнеэкономической политики в трансформационной экономике.
19.Психологический фактор в экономической политике.
Поэтому почти во всех теориях цикла уделяется определенное внимание его психологическим компонентам. 

Субъективно-психологические концепции цикла исходят из того, что специфически психологические факторы играют в механизме цикла важную и даже главенствующую роль. При этом они не сводят их полностью к действию объективных причин, а наделяют их самостоятельным значением. Можно выделить несколько разновидностей психологических концепций цикла:

а) Спекулятивно-кредитный бум как основная предпосылка кризиса (теория У. Джевонса). . 

б) Обманутые ожидания и колебания ожидаемой прибыли (теории А. Пигу и Дж. М. Кейнса). 

Пигу выделяет три взаимосвязанных группы факторов, влияющих на ожидаемые доходы предпринимателей: реальные, денежные и психологические. 

Термин "психологические факторы" Пигу употребляет в строго определенном смысле, обозначая им любые отклонения от оптимального расчета и поведения, обусловленного моделью общего равновесия и "рационального максимизатора". Это означает, что если хозяйственный субъект, формируя свои ожидания, правильно оценивает влияние реальных и денежных факторов, то это, согласно классификации Пигу, считается воздействием самих этих факторов. Если же в расчете допускается ошибка, то исследователь имеет дело с психологическими факторами. 

Исходным тезисом является здесь положение о том, что ожидания будущего дохода не могут точно сбываться в силу 

1) недоступности предпринимателям информации о текущем положении дел не только в экономике в целом, но и у ближайших конкурентов; 

2) невозможности точно предвидеть будущее, особенно в отраслях, где срок между вложением капитала и соответствующим увеличением выпуска продукции сравнительно долог, а также в новых отраслях с неясными перспективами спроса. 

Схожих взглядов с А. Пигу на феномен экономического цикла придерживался Дж. М. Кейнс. При этом именно "состояние долгосрочных предположений", т.е. фактор ожидаемого дохода, обусловливает в системе Кейнса (так же как и у Пигу) резкие колебания предельной эффективности капитала. Что же касается долгосрочных предположений, то на них сильное воздействие оказывает психологическое состояние предпринимателей. Большинство предпринимательских решений принимается не из рациональных соображений, а под влиянием настроения, "спонтанно возникающей решимости действовать", словом, под влиянием чисто психологических факторов. 

Кейнс излагает свою теорию склонности к потреблению, т.е. функциональной зависимости между уровнем дохода и его частью, затрачиваемой на потребление, которая одно временно является в какой-то мере и теорией потребительского поведения. Здесь на сцене появляется знаменитый "основной психологический закон, состоящий в том, что с ростом дохода возрастает удельный вес его сберегаемой части. 

теория Кейнса предусматривает возможность и необходимость активной государственной экономической политики. Кейнс явно исходит из того, что государство обладает большей информацией, чем рядовые участники хозяйственного процесса, и может использовать это свое преимущество для общего блага. 
в) Циклическое поведение потребителей (теория Дж. Катоны 
20. Рациональное ожидание и психологическое доверие.

главными достижениями в области исследования неопределенности и неразрывно связанных с ней ожиданий были труды шведской школы (в первую очередь Г. Мюрдаля) и "Общая теория занятости" Дж. М. Кейнса. 

Общей проблемой, что вполне понятно в контексте Великой депрессии, была для Мюрдаля и Кейнса проблема равенства/неравенства инвестиций и сбережений. 

Мюрдаль решал эту проблему так: все стоимостные показатели, такие как доход, прибыль, издержки, сбережения, инвестиции, относящиеся к определенному временному интервалу, могут оцениваться в начальный момент этого интервала (ех ante) и в конечный (ех post) Причем если оценка ех post делается по бухгалтерским балансам, то оценка ех ante основывается лишь на ожиданиях экономических субъектов, которые в условиях неопределенности естественно не обязаны быть "точными". Но именно оценка прибыли и издержек ех ante является решающей при выборе инвестиционных планов Поэтому инвестиции по Мюрдалю всегда равны сбережениям ех post, то не равны ех ante. 

центральное место в теории воспроизводства Кейнса занимает концепция эффективного спроса, величина которого определяет состояние деловой активности, а значит, и уровень занятости. Эффективный спрос - это ожидаемый спрос на некоторый период (величина ех ante). Он складывается из потребительского и инвестиционного. В определении обоих компонентов активно участвуют психологические факторы. Так, потребительский спрос зависит от пропорции, в которой доход делится на потребляемую и сберегаемую часть, а эта пропорция, формируется в результате поведения массового потребителя. 

 
инвестиционный спрос - определяется, по Кейнсу, соотношением между ожидаемой нормой дохода от инвестиций ("предельной эффективностью капитала") и нормой процента. 

Доверие – это количественная динамическая характеристика взаимоотношений различных экономических субъектов, которые основаны на выгодности экономических результатов взаимодействия и на уверенности в добросовестности (лояльности, искренности и пр.) друг друга.В 1879 г. Альфред Маршалл "Экономика промышленности" 
Роль доверия. люди, обладая покупательной способностью, могут не пожелать использовать ее, ибо в те времена, когда доверие расшатано, капиталы, необходимые для организации новых компаний и для расширения старых, не могут быть получены. Нет почти никакого спроса на строительство и на продукцию машиностроительных отраслей промышленности. "Главной причиной зла является недостаток доверия. Оживление промышленности настает в результате постепенного и зачастую одновременного роста доверия во многих разнообразных отраслях производства; оно начинается, как только торговцы приходят к убеждению, что падение цен не будет больше продолжаться; и с оживлением промышленности происходит повышение цен". 
В рыночной экономической системе доверие - модель многофакторная. То есть принципиальное значение имеют доверительные отношения между всеми субъектами рынка, а не только между отдельными категориями, как например, население - власть. Задача стоит гораздо шире, а значит и при анализе влияния доверия необходимо учитывать весь спектр отношений. 

На макроуровне по степени восприятия доверия можно выделить три категории экономических субъектов: Население – Бизнес – Власть. Каждая из этих групп приобретает или теряет доверие, основываясь на определенном наборе индикаторов, которые этой группе кажутся наиболее значимыми. Очевидно, что для каждой группы наиболее важными являются различные группы индикаторов. 

Индексы доверия: США индекс настроения потребителей (Consumer Sentiment Index). В Еврозоне гармонизированный индекс делового доверия (EMU Industry Confidence) и индекс доверия потребителей (EMU Consumer Confidence)

В России в практической плоскости с индексом доверия работает, пожалуй, только лишь Альфа-Банк, который с мая 2003 года ведет его на ежемесячной основе. Индекс был призван стать, по данным самих разработчиков, опережающим индикатором отношения инвесторов к России. Индекс включает три группы показателей:

· Показатель доверия фондового рынка (вес 20%);

· Показатель доверия иностранных инвесторов (вес 37%);

· Показатель доверия к экономике (вес 43%).

21.Психотехника политических действий.
 Шиллер. Манипуляторы сознанием
Миф о нейтралитете. Для достижения наибольшего успеха манипуляция должна оставаться незаметной. Успех манипуляции гарантирован, когда манипулируемый верит, что все происходящее естественно и неизбежно. Короче говоря, для манипуляции требуется фальшивая действительность, в которой ее присутствие не будет ощущаться. Таким образом, важно, чтобы люди верили в нейтральность их основных социальных институтов. 
Так, например, в соответствии с этой мифологией президентская власть находится вне сферы частных интересов. 
 Миф о плюрализме средств массовой информации. Выбор и разнообразие — понятия хотя и разные, но все же неотделимые друг от друга; выбор в действительности невозможен без разнообразия. Если на деле предметов выбора не существует, то выбор либо бессмыслен, либо носит манипулятивный характер. Выбор также носит манипулятивный характер, когда создается иллюзия того, что он имеет смысл.
 Миф об отсутствии социальных конфликтов. Стремление сконцентрировать внимание на недостатках революционных общественных движений — это лишь один, международный, аспект деятельности манипуляторов сознанием по скрытию от общественности реальности существования господства и эксплуатации.
 Национальный аппарат обработки информации полагает конфликт как дело исключительно индивидуальное по его проявлениям, и по происхождению. Для манипуляторов культурой и информацией социальные корни конфликта просто не существуют. 
Два метода, формирующих сознание.
Дробление как форма коммуникации. Дробление или локализация представляет собой доминирующий метод распространения информации. При передаче новостей по радио и телевидению  многочисленные не связанные друг с другом сообщения выстреливаются в эфир подобно автоматной очереди.  Фрагментация при подаче информации усиливается в связи с требованием потребительской экономики заполнять время передач по всем каналам распространения информации коммерческими сообщениями. 
 Немедленность передачи информации. Немедленность не только тесно связана с методом фрагментации, но и является обязательным элементом для его осуществления. Качество это способствует усилению манипулятивных возможностей информационной системы. Тот факт, что информация не имеет сколько-нибудь постоянной структуры, также снижает возможность ее понимания. И все же незамедлительность — репортаж непосредственно с места событий — остается одним из самых главных принципов американской журналистики. 

Современный политический процесс в любой стране - это производство и потребление политического события под названием "выборы", "демонстрация", "митинг", "собрание", "протестное поведение", "интервью" и т.д... 

Американским исследователем Дж.Брауном описаны основные методы, используемые средствами массовой информации в процессе актуализации политических имиджей:

• Использование стереотипов. 

• Замена имен, или наклеивание ярлыков
• Отбор или «замалчивание» и «выпячивание» фактов. 
• Повтор информации. 

• Утверждение. 
• Указание на врага. 

• Обращение к авторитету как один из методов суггестии. Суггестия – попытка убедить других в принятии конкретных представлений без предоставления очевидных или логических оснований для их принятия, независимо от того существуют они или нет.
22.Созидание политического образа.

Известный политический технолог Жак Сегела (J. Seguela), еще в 1979 г. сформулировал эту мысль в таком ключе: «Политический деятель, в отличие от писателя, является продуктом потребления». 
В современных выборных технологиях марка политического деятеля приобретает свойства товара, который необходимо грамотно продать избирателям. При этом коммерческая ценность такой марки определяется количеством голосов, отданных избирателями за данного кандидата. Сегодня политические технологии продвижения и продажи избирателям образа кандидата объединяет емкое понятие политического маркетинга.

По таким же законам политического маркетинга строится и технология продвижения внешнеполитического курса страны – через создание торговой марки, которая придает внешнеполитическому курсу черты коммерческого продукта, готового к потреблению.
Типология политического лидера 
По масштабности различают лидеров общенациональных, определенного класса, тех или иных социальных слоев. Лидеры разделялись на львов и лис (Парето). Тип политика-лисы соединяет в себе такие качества, как умение лавировать, предугадывать ход событий, скрывать свои истинные цели, намерения, быть хитрым, осторожным, уметь не попасть в расставленные капканы, запутать свои следы и т.д. Политики-львы чаще всего действуют прямолинейно, методом силового давления и чаще всего попадают в капкан. Их основной принцип — сокрушить противника в решающий момент в открытом бою. 

М.Г. Берне разделяет лидеров на две категории: преобразователи (действуют в соответствии со своей концепцией общественного развития) и дельцы(сосредоточивают внимание на деталях, без формирования глобального взгляда на то, каким должно быть общество в конечном итоге)
Большое влияние на исследователей оказала типология, разработанная немецким философом и социологом М. Вебером. Он выделил 
традиционное лидерство, основанное на вере в святость и неизменность традиций);
харизматическое лидерство, опирающееся на веру в исключительные способности вождя, который обладает харизмой, ниспосланной ему Богом; 
рационально-легальное лидерство, основанное на вере в законность существующего порядка, избрании и деловой компетенции индивида. 
Харизма. основана исключительно на личности лидера, которому приписываются божественные способности. Взаимоотношения между ним и массой носят эмоционально-мистический характер. От масс требуется полная личная преданность вождю, который выполняет «историческую миссию». Смена у власти такого лидера связана с большими трудностями, ибо она не может осуществляться в соответствии с укоренившимися традициями или действующими юридическими нормами. Обычно начинается ожесточенная борьба за власть, что ведет к неустойчивости политической системы. 
 
По способу и методам достижения поставленных целей можно выделить политика-реформатора, сторонника постепенных, эволюционных, плавных методов, и политика-революционера, приверженца крутых, радикальных методов; реалиста, учитывающего лишь возможные в данной ситуации средства достижения цели, и авантюриста, ориентирующегося лишь на иллюзорные средства, за которыми порой теряется и сама цель. 
Политический образ лидера
Несколько основных типов политических портретов:
— политико-идеологический (политико-мировоззренческий) портрет;
— политико-психологический портрет;
— политическая биография.
 
Политико-идеологический (политико-мировоззренческий) портрет представляет собой результат диагностики статуса, потенциальных возможностей и политического влияния лидера как представителя (или главы) определенного политико-идеологического течение в обществе. В этом случае жизненный путь, элементы политической, служебной и деловой карьеры, контакты, публичные выступления лидера будут рассматриваться через призму его принадлежности к политической (общественной) организации, в которую он входит или которой сочувствует, или же с позиций соответствия-несоответствия определенным идеологическим постулатам. 
При составлении политико-психологического портрета лидера особое внимание уделяется прежде всего взаимосвязи и взаимовлиянию особенностей психоэмоционального склада, темперамента, стиля мышления и других психологических компонентов лидера, с одной стороны, и его политической карьерой — с другой. В этом случае наиболее целесообразно переплетение событийной, фактологической информации о карьере лидера, его политическом поведении с интерпретацией психологического архетипа личности.
Составление политической биографии как метод портретной диагностики весьма распространен на Западе. Существует целая страта политических биографов, в задачу которых входит трактовка политической деятельности и поведения лидеров, продвижение в массовое сознание определенного толкования отдельных моментов их политической карьеры или политического поведения. Большое значение при составлении политической биографии ныне действующих политиков имеют соображения рекламного характера. Этим соображениям в существенной степени подчинены структура, последовательность и полнота в изложении и интерпретации данных. 

Считается, что на постсоветском пространстве наиболее успешен политический образ «крепкого хозяйственника». Мы можем отметить следующие основные черты стереотипа “крепкого хозяйственника”:

— прагматизм (рационализм);

— стремление служить делу, понимаемое как ориентация на достижение непосредственного хозяйственного эффекта;

— способность объединять, увеличивать степень порядка;
— приземленность, погруженность в текущие проблемы, связь с практическим опытом, здравым смыслом, “почвой”;
— обращенность к людям,
— и, естественно, преданность стране, выражаемая в стремлении сделать жизнь на этой территории более благополучной, зажиточной, здоровой.
23. Концепция бюджетной политики, основанной на ежегодной балансировке бюджета.

вводная

Бюджет- подлежащая перераспределению часть нац.дохода. Главная проблема Б.- сбалансированность, способ финансирования. Состояние Б. определяют: 1)Д.ср. тенденции в динамике налоговых поступлений и гос.расходов.2) стадия пром. Цикла 3) тек. п-ка гос-ва  в области расходов и доходов.

концепция

Сбалансированность - основная цель гос. фискальной. п-ки. Встает вопрос выбора способов погашения дефицита.

Недостатки: 1) снижение эффективности встроенных стабилизаторов (прогр налогообложения, пособий по безработице) 2)частые колебания налог. ставок.3)снижение инвест. активности и эффективности распред. дохода.

(привела к великой депрессии и кризису в РФ 09/98)
24. Концепция сбалансированности бюджета на долгосрочной основе.

вводная

Бюджет- подлежащая перераспределению часть нац.дохода. Главная проблема Б.- сбалансированность, способ финансирования. Состояние Б. определяют: 1)Д.ср. тенденции в динамике налоговых поступлений и гос.расходов.2) стадия пром. Цикла 3) тек. п-ка гос-ва  в области расходов и доходов.

концепция

Цель -  д. ср. сбалансированность. Строится на идеи встроенных стабилизаторов и осущ. гос-вом. антициклической политики.

Цель дефицита- на фазе спада поддержать совокупные расходы => снижается падение совокупного спроса.

Недостатки: существует возможность, когда спад превышает рост (и по продолжительности и по силе) тогда невозможно сбалансировать.
Необходимо сочетать с мерами дискреционной бюдж. политики ( стимулир/сдержив)

Эффект Танзе-Оливера обесценение денег за период получ дохода –выплаты налогов в бюджет.
25. Концепция функциональных финансов.

вводная

Бюджет- подлежащая перераспределению часть нац.дохода. Главная проблема Б.- сбалансированность, способ финансирования. Состояние Б. определяют: 1)Д.ср. тенденции в динамике налоговых поступлений и гос.расходов.2) стадия пром. Цикла 3) тек. п-ка гос-ва  в области расходов и доходов.

концепция

Главная цель не сбалансированность Б. а обеспечение эк роста и полной занятости. Цель гос.финансов: сбалансир экономики в целом, а не Б. Дефецит Б. и  гос долг исчезнут на стадии эк роста. Необходимо согласовать интересы гос-ва, предприним, потребителей. 

Позволяет сконцентрироваться на гл.цели гос-ва: обеспечения безопасности, благосостояния и высокого уровня жязни.

Б. обеспечиватеся не за счет налоговых ставок, а за счет внедрения и использования всех ресурсов. Тек расходы Б – способ  увелич. внутр потребительского спроса.

Недостатки:  неопределенность величины гос.Б. и его дефицита, возможности пополнения гос.Б.  инфляция.
27-28.Затратная модель бюдж. планирования (1): не эффективна,
Бюджетирование, нацеленное на результат (2): не по видам затрат, а по страт.целям.

1.Горизонт планирования: 1)1 год, 2) 3-5лет

2.Цель гос. бюджета:1)утвердить серию расходов по каждому получателю по статьям разных типов бюдж.классификации,2)установить приоритеты расходов, предоставить возможность оперативного управления, есть стимулы для экономии средств, расходы не связаны со статьями, а с видами и результатами деятельности.

3.Планирование гос.бюджета: 1)»сверху вниз», в разрезе ведомств, главное – обоснование потребности в ресурсах. 2) «снизу вверх», обоснование приоритетов и ожидаемых результатов, применяется прямо-лин. метод планирования, устанавливаются долгосрочные переходящие лимиты ассигнований с их постоянной корректировкой.

4.Методы учета испол-я денег:1)Кассовый, учитывает потоки ден.ср-в в момент осуществления платежа и получения оплаты, 2) метод исчислений, когда расходы и доходы рассматриваются на моменты их совершения (возникновение платежных или расходных обязательств)

5.Размер ассигнований: 1)определяется на основании анализа заявок министерств и ведомств по конкр. статьям, отсутствует четкая привязка к конечным результатам осуществляемых расходов. 2)зависит от конечных результатов деят-ти каждого учрежд-я, расходная часть гос.бюджета- инструмент достижения целей соц.-экон. развития. 

6.Управление гос.бюджетом: 1)контроль за его использованием, перераспределение средств между разделами затруднено, остатки средств ликвидируются в конце года.2) руководителям предоставляется возможности оперативного управления средствами, фиксируется только общая сумма средств на опред. цель, поэтому сущ. стимулы для экономии ресурсов.

7.Контроль: 1) внешний контроль со стороны специализированных или центр. ведомств, требуется предварит. подтверждение расходных операций и доходов.2)приоритет внутреннего контроля, ответственность за принятие решений на нижних уровнях, проводится мониторинг и последующий внешний аудит по результатам деятельности,  нет предварит. подтверждения.
30. Особенности бюджетной политики Беларуси.
Бюджет – это основной финансовый план государства, позволяющий контролировать процесс зачисления средств в доходы государства и процесс использования бюджетных ресурсов согласно бюджетной росписи доходов и расходов.
Бюджетная система РБ включает 2 уровня: республиканский и местный.
Экономический подход к анализу счетов правительства требует включения всей деятельности правительства (в денежном выражении) в операции в рамках бюджета сектора органов государственного управления.  В некоторых случаях деятельность осуществляется вне рамок сектора органов государственного управления, но по своей природе она близка к бюджетным операциям, поскольку ее цель состоит в реализации некоторых задач правительства. Данные операции бюджетного типа, которые осуществляются явным или неявным образом от имени правительства, но при этом не отражаются на счетах правительства, называются квазибюджетной деятельностью. 

Существуют различные виды деятельности, которые могут определяться как квазибюджетные и которые, вместе с бюджетной деятельностью, расширяют роль правительства в экономике. Ниже приводится список некоторых видов квазибюджетной деятельности, которые часто встречаются в странах с переходной экономикой на различных этапах их развития:

• субсидированное кредитование предприятий банковской системой; 

• субсидирование за счет обменного курса в условиях режима множественных обменных курсов; 

• накопление условных обязательств центрального банка и правительства; 

• внебюджетные фонды, финансируемые целевыми доходами, причем расходы осуществляются на определенные цели; 

• предоставление нефинансовыми государственными предприятиями товаров и услуг по ценам ниже рыночных; 

• перекрестное субсидирование в сфере государственных коммунальных услуг; 

• контроль над некоторыми ценами и тарифами в целях поддержания или “защиты” определенных секторов или потребителей; 

• принудительное повышение заработной платы, невзирая на издержки и производительность предприятий; 

• некоторые конкретные операции банков или нефинансовых предприятий в целях оказания поддержки конкретным секторам, работникам или иным предприятиям  

• оказание поддержки определенным секторам или банкам со стороны центрального банка. 

В большинстве случаев доступ к данным, необходимым для оценки квазибюджетной деятельности, затруднен, а составление оценок таких данных является трудной задачей. 

Некоторые виды деятельности могут быть сбалансированными, т.е. собираемые доходы полностью покрывают расходы, хотя другие операции могут вести к образованию дефицита и потребности в финансировании. Поскольку такие операции тем или иным образом навязаны правительством, они могут вести к образованию перекосов и неэффективному распределению ресурсов.}
В течение большей части последнего десятилетия операции государственного сектора оказались в целом направленными ВВП и бюджетный импульс, на повышение спроса в экономике.

После периода непостоянной политики 1995-99 годов налогово-бюджетная политика и структурный импульс были высоко положительными. За последние пять лет средний структурный импульс оставил 2,6 процента ВВП, причем в 2004 году произошло большое его увеличение. 

Данные выводы соответствуют той точке зрения, что налогово-бюджетная политика в целом была экспансивной, существенно способствуя росту совокупного спроса.

31. Налоговая политика государства. Принципы и структура налогообложения
Маневрируя налоговыми ставками, льготами, размерами экономических санкций, изменяя условия налогообложения, вводя одни и отменяя другие налоги, государство создает условия для стимулирования развития определенных отраслей и производств, способствует решению актуальных для общества проблем. С помощью налогов государство перераспределяет часть прибыли предприятий, индивидуальных предпринимателей, доходов граждан, направляя ее на развитие  производственной и социальной инфраструктуры, на инвестиции. 
Налоговая нагрузка
Государство, выражая интересы общества в различных сферах жизнедеятельности, разрабатывает и осуществляет соответствующую политику. Для её успешной реализации государству требуются финансовые ресурсы. Разрабатывается налоговая политика, имеющая целевую направленность. Направленность может быть фискальной, которая во главу угла ставит кратковременное увеличение потока денег в казну путём усиления налогового бремени, или же стимулирующая экономический рост инвестиций.

Попытка правительств решить проблему наполнения бюджета за счёт высокого налогообложения даже в экономически развитых странах приносит временный успех. Кратковременный приток налоговых поступлений за счёт роста ставок, вскоре приводит к сокращению поступлений в бюджет и ухудшает положение страны, т.к.  большой налоговый пресс приводит к спаду деловой активности, свёртыванию производства, усилению инфляции, снижению покупательского спроса и ухудшает финансовое положение.

Мировой опыт показывает: чем выше уровень налоговых изъятий, тем ниже темпы роста ВВП
Налогообложение – процесс установления и взимания налогов в стране, определёние величин налогов и их ставок, а также порядка уплаты налогов и круга юридических и физических лиц, облагаемых налогами.
Основные принципы налогообложения сформировались в период становления теоретической базы налогов. Известный шотландский экономист Адам Смит в своём классическом сочинении «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776) вывел основные принципы налогообложения:

· всеобщность

· справедливость

· определённость

· экономность

Со временем этот перечень был дополнен принципами:

· обеспечения достаточности и подвижности налогов (налог может быть увеличен или сокращён в соответствии с нуждами и возможностями государства)

· однократности обложения одного и того же объекта за определённый период

· стабильности налоговой системы в течение длительного времени

Современные принципы «хорошей налоговой системы»:

1. Экономическая эффективность. Налоговая система должна носить поощрительный характер, не мешать эффективному использованию ресурсов, развитию предпринимательства.

2. Дешевизна налогообложения. Законы о налогах должны быть простыми по формулировке, а процедура взимания налогов должна быть относительно дешёвой. Административные расходы по управлению налогами и соблюдению налогового законодательства должны быть минимальными.

3. Гибкость. Налоговая система должна быть в состоянии реагировать на изменение экономической ситуации.

4. Определённость налогообложения. Налоговая система должна иметь такую структуру, при которой каждый налогоплательщик точно знает, сколько он платит.

5. Справедливость. Налоговая система должна обеспечивать справедливый подход к различным членам общества. Каждый налогоплательщик должен вносить свою справедливую долю в казну государства.
Налоговый механизм должен отвечать следующим фундаментальным требованиям:

· налогообложение выражает смену форм собственности (только тогда форма принудительного изъятия средств в казну является налоговой, когда стоимость в денежном выражении переходит из корпоративной или индивидуальной собственности в государственное пользование);

· по своей экономической природе оптимальное налогообложение основывается на рентной составляющей, т. е. Независимо от происхождения добавочного дохода – от использования земли, недр, труда или капитала;

· вся система налогообложения должна строиться в пределах вновь создаваемой стоимости; налоговые отношения не должны распространяться на капитал; авансируемый или инвестируемый для расширения производства товаров, работ или услуг

· вся сумма обобществлённых через налогообложение финансовых ресурсов должна быть использована исключительно на общегосударственные нужды под конституционным надзором.

Конспект:

Структура налогообложения.

Налоги бывают:

1) прямые –на факторы производства (капитал, труд, земля);

2) косвенные – на товары и услуги.

· На капитал – 

· на прибыль предприятия;

· на дивиденты;

· на биржевые операции;

· на депозиты.

На труд – 

· на труд. Доходы;

· на з/пл.;

· соц фонд.

На недвижимость –

· на землю;

· на имущество

· на дарения

· на наследование.

Прямые налоги строятся по прогрессивной шкале. Они выполняют функцию стабилизатора: во время спада поступления уменьшаются, во время подъема – увеличиваются.

Косвенные налоги носят регрессивный характер.
32.Концепции налоговой политики государства.

Классическая: осн. принципы:

1)налогообложение не д. затрагивать процессы накопления капитала

2) ему подлежат расходуемая, а не сберегаемая часть дохода

3)льготы, нарушающие ценовые пропорции не должны быть введены 

4)государство не должно вмешиваться в экономику, налоги – это способ формирования доходной части гос. бюджета

Кейнсианская: государство за счет налогов может и должно влиять на состояние экономики

Соврем. позиция развитых стран строится на след. принципах:

1)Усиление опоры на налоги на потребление (НДС!!!)

2)расширение налоговой базы и снижение ставок налогов на доходы и прибыль

3)устранение искажающего воздействия налогов на сбережение и заимствование, на прирост капитала, повышение нейтральности налоговой системы

4)использование концепции сов. дохода налогоплательщика, который включает все виды фин. поступлений, и снижение прогрессивности подоходного налогообложения.

33.  Основные направления совершенствования налоговой политики в переходных экономиках.
в практике совершенствования налоговой политики в транзитивных экономиках наблюдается 2 основных направления:
I

1) Изменение отдельных ставок

2) Сужение или расширение налоговой базы

3) Изменение сроков уплаты

4) Переориентация налоговых льгот

II
системное и кардинальное изменение состава и структуры налоговой системы, выдел 3 модели:

1) Перемещение налоговой нагрузки с производства на потребление – даёт стимул к инвестированию в производство, но с другой стороны снижает уровень жизни;

2) Ресурсная модель – базируется на финансовом правиле Ремси «самым большим налогом государство должно облагать те затраты и обхёмы продукции, которые являются менее эластичны с точки зрения цены, предложения и спроса»;

3) Модель поимущественного налогового обложения – предполагает ввести новый налог на недвижимость по её рыночной стоимости с одновременной отменой имущественных платежей. 

Переход к рыночным отношениям неизбежно вызывает необходимость совершенствования налоговой системы. Одним из основных направлений должно быть применение международного опыта.

Исходя из современных принципов «хорошей налоговой системы», путями совершенствования налоговой системы Республики Беларусь являются:

- постоянное снижение налогового бремени, что должно неизменно повлечь эффективное развитие экономики, стимулирование бизнеса, увеличение доходов бюджета;

- снижение до минимума административных расходов по управлению налогами и соблюдению налогового законодательства;

  - упрощение налогового законодательства, его определенность и однозначность;

Для переходной экономики уровень налоговой нагрузки не должен превышать теоретически обоснованного предельного уровня. Это позволит создать благоприятные условия для экономического роста и осуществления структурной перестройки экономики.
В период переходной экономики косвенные налоги играют важную роль, т.к. решение объективно возникающих задач по государственной поддержке отдельных отраслей и финансированию инфраструктуры невозможно без централизованных в рамках бюджета финансовых ресурсов. Особенностью некоторых косвенных налогов Республики Беларусь является их целенаправленность.

34.Особенности налоговой политики Беларуси.

При построении налоговой системы Республики Беларусь в основу были заложены следующие принципы:

1. Была расширена доходная часть бюджета. Мировой опыт свидетельствует, что более эффективна та налоговая система, при которой взимается несколько налогов по относительно низким ставкам, чем один налог по высокой ставке. Поэтому все страны стремятся к разнообразию налогов. 

2. Все субъекты хозяйствования были поставлены в разные условия перед бюджетом (государством).

3. Доходы, получаемые с относительно низкими затратами, облагались по более высоким ставкам.

4. Была предпринята попытка устранения двойного налогообложения.

данные МВФ
В сравнении с другими странами в регионе собираемость налогов в Беларуси относительно удовлетворительна, однако налоговая администрация могла бы получить дополнительную пользу от дальнейшего совершенствования системы. Например,  частые изменения в налоговом законодательстве являются дорогостоящим мероприятием для предприятий, которые вынуждены нанимать консультантов и юристов для отслеживания изменений. Они также дорого стоят для налоговой администрации, создавая мотивы для уклонения от налогов. Кроме того, продолжает вновь возникать налоговая задолженность, что отражает низкую рентабельность 

государственных предприятий. Беларуси следует упразднить произвольные меры, такие как практику применения различных налоговых льгот и отсрочек для отдельных предприятий и секторов.

Налоговая нагрузка в Беларуси самая высокая среди стран СНГ (42,7%, как в Германии), что является препятствием для развития частного сектора и достижения высокого и устойчивого роста. 

Условия, которые государство навязывает предприятиям (от них требуется сохранять занятость, предоставлять социальные услуги и, в некоторых случаях, поставлять энергию по низким ценам), также представляют собой налог на предприятия и их следует устранить. 

В РБ существует более 30 налогов и ставок

Наибольшие поступления в бюджет приносят следующие налоги:

· НДС – 25, 7%;

· Налог на прибыль – 12, 5%;

· Подоходный – 8, 7%;

· Акцизы – 8%.

НДС меньше всего влияет на искажение ВВП.

НДС – стабильный источник поступлений, т. к. Не зависит от прибыльности предприятия, как прямые налоги. Грамотное использование НДС рационализирует структуру потребления. Недостаток НДС: не стимулирует экономию материальных затрат.

Особенность Беларуси: доля налога на прибыль в совокупных поступлениях выше, чем в развитых странах, что снижает инвестиционные процессы.

По процедуре налоговзимания Беларусь находится на последнем в мире месте: очень сложная.

Основные недостатки налоговой политики Беларуси:

1) Несоответствие количества и качества налогов Западным стандартам:

2) Большая налоговая нагрузка;

3) Несовершенные пропорции налоговой системы, налоговых ставок, льгот;

4) Отсутствие налогового стимулирования эффективного использования ресурсов и инвестиционной активности;

5) Низкая эффективность налоговой системы;

6) Более высокая налоговая нагрузка приходится на материалоёмкие и энергоёмкие отрасли;

7) Вся налоговая система угнетающе воздействует на реальный сектор экономики.
35. Цели, задачи и инструменты кредитно-денежной политики

Денежно-кредитная политика – воздействие государства на экономическую конъюнктуру посредством изменения количества находящихся в обращении денег.

Главная роль в проведении денежно-кредитной политики принадлежит Центральному банку. Центральный банк может: 1. ускорять или сдерживать прирост денежной массы; 2. вызывать повышение или понижение цены кредита. 

Главная цель денежно-кредитной политики – обеспечение стабильности цен и ограничение инфляции.

Основным критерием денежно-кредитной политики является оптимизация механизма функционирования денежной эмиссии, обеспечивающего необходимую сбалансированность спроса и предложения денег как основного условия укрепления их покупательной силы. Этот механизм должен базироваться на высокоорганизованных и эффективно функционирующих финансовых рынках и единообразия формирования процентных ставок в различных секторах экономики и во всех регионах страны.

Существуют два типа денежно-кредитной политики:

1. рестрикционная: направлена на 1) ужесточение условий и ограничение объема кредитных операций коммерческих банков, повышение уровня процентных ставок, увеличение налогов; 2) ограничение инфляции и оздоровление платежного баланса;

2. экспансионистская: расширение объемов кредитования, ослабление контроля над приростом количества денег в обращение, понижение налоговых и процентных ставок.

Прямой денежно-кредитный контроль включает:

1. лимиты на процентную ставку: устанавливаются административно, сюда также относятся регулирование ставки рефинансирования и фиксация маржи;

2. кредитные потолки:

            - выборочные: устанавливаются для определенных секторов экономики, бывают положительными (устанавливается верхний предел для определенных видов ссуд) и отрицательными (устанавливается нижний предел при кредитовании определенных секторов);

            - общие: распространяются на все банки, которые ограничиваются максимальными темпами роста кредита;

            - чистые: банкам можно превышать установленные лимиты, если кредиты финансируются за счет привлечения долгосрочных вкладов.

Денежно-кредитные инструменты косвенного воздействия:

1. обязательные резервы: необходимость банков держать часть своих активов в Центробанке в виде депозитов и (или) других соответствующих активов;

2. операции на открытом рынке: купля-продажа Центробанком ценных бумаг;

3. прямое кредитование со стороны Центробанка: редисконт ценных бумаг, выдача кредитов под залоговое обеспечение, рефинансирование некоторых кредитов коммерческих банков, предоставление кредитов, не требуя обеспечения.

По характеру параметров, устанавливаемых в процессе воздействия Центрального банка на денежную сферу, инструменты денежно-кредитного регулирования делятся на:

1. количественные: оказывается влияние на состояние кредитных возможностей банков, следовательно, и на денежное обращение в целом;

2. качественные: прямое регулирование качественного параметра рынка (стоимости банковских кредитов).

По срокам воздействия инструменты денежно-кредитного регулирования делятся на:

1. долгосрочные: задачи Центрального банка, реализация которых может осуществляться от 1 года до нескольких десятилетий;

2. краткосрочные: с их помощью достигается промежуточные цели денежно-кредитной политики. 

Денежно-кредитная политика является важнейшим инструментом регулирования экономической жизни государства. Нарушение денежно-кредитного механизма отрицательно сказываются на состоянии всей экономики: избыточная денежная масса ведет к инфляции, снижению покупательной способности денежной единицы, обесценению капитала; нехватка платежных средств ограничивает возможности экономического роста, ведет к возникновению кризиса неплатежей.
36. Кейнсианская концепция денежно-кредитной политики

1-ая четкая формулировка денежно-кредитной политики.

Концепция денежной трансмиссии – механизм, в основе которого лежат финансовые инструменты, используемые центральными банками, влияющие на экономические процессы, и в первую очередь на инфляцию и финансовое состояние.

Инструменты используются косвенного воздействия (см. выше вопрос 35)

3 канала трансмиссии:

- кредитный 

- процентный

- канал обменного курса

Порядок: отражение общей ликвидности банков => процентных ставок => валютный курс => цены на финансовые активы => условия кредитования => изменение расходов фирм и домашних хозяйств.

Явления, мешающие реализации воздействий основных инструментов:

- негибкая ЗП

- «липкость» товарных цен

- ограничение доступа субъектов на финансовый рынок
37.Классическая концепция монетарной политики.

Взаимосвязь денежного предложения и циклического развития экономики (объема производства)

Правило Фридена: заданный рост денежной массы определяет при прочих равных условиях пропорциональный рост цен.

Рекомендации:

1. политика ЦБ должна быть ориентирована на LR перспективу ????

2. увеличение М можно проводить систематически, но постепенно и не зависимо от конъюнктурных колебаний в соответствии с ростом ВВП

3. ЦБ обязан взять на себя заботу о постепенном росте М и не допускать ее сезонных и прочих колебаний

4. ЦБ может лишить возможности регулирования нормы обязательных резервов коммерческих банков. Следует ввести 100%-ое покрытие кредитных ресурсов депозитной наличностью или вкладами => устойчивое обеспечение кредитных денег.
38.Современные концепции денежно-кредитной политики.

Модель векторных авторегрессий

Механизмы без эмпирических данных описать невозможно. Следовательно, модель строится на основе измерения переменных, изменяющихся под воздействием экономического шока.

Для каждой страны свои авторегрессии. В РБ вообще не строятся. Эффект только от канала обменного курса.

Экономическая политика ЕС[image: image1.png]
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 44.Аргументы за и против тарифов. 

ЗА:

- защита молодых отраслей

- средство стимулирования отечественного пр-ва

- тариф - важный источник бюджетных доходов

- тариф- защита национальной безопасности, м\нар престижа страны, ее культуры и традиций.

ПРОТИВ:

-тарифы замедляют экон.рост. Для малой экономики благосостояние снижается от введения импортного тарифа. Для большой – то же, за исключением, когда эффект улучшения условий торговли перекрывает потери от введения тарифа. В любом случае снижается объем международной торговли.

- одностороннее введение тарифов часто приводит к то торговым воинам, которые подрывают стабильность международной торговли и м\нар экономики

- тариф приводит к увеличению налогового бремени на потребителей, которые вынуждены приобретать как импортные, так и местные товары по более высоким ценам.

- тариф на импортные товары косвенно подрывает экспорт страны. Когда экспортные товары включают в себя импортные детали и компоненты, рост цен на которые приводит к росту издержек на пр-во экспортной продукции, к-я становится менее конкурентоспособной.

- тариф ведет  к сокращению общего уровня занятости.
48.Скрытые методы торговой политики.

методы скрытого протекционизма представляют собой разнообразные барьеры нетаможенного характера, воздвигаемые на пути торговли органами центральной гос. и местной власти. В их число входят технические барьеры – требования о соблюдении национальных стандартов, о получении сертификаты качества импортной продукции, о специфической упаковке и маркировке товаров, о соблюдении определенных санитарно-гигиенических норм; внутренние налоги и сборы (НДС, акцизы, налог на продажу); гос.закупки преимущественно местной продукции и дискриминация против иностранной; требование о содержании местных компонентов в производимых товарах, с тем, чтобы поддержать занятость и ограничить импорт.

49.Финансовые методы торговой политики: субсидии, кредитование и демпинг.

Субсидии – денежные выплаты, направленные на поддержку национальных экспортеров и косвенную дискриминацию импорта – бывают внутренние и экспортные. Субсидирование национального пр-ва считается предпочтительной формой торговой п-ки по сравнению с импортным тарифом и квотой. Экспортные субсидии нередко приобретают форму субсидированных кредитов национальным экспортерам, выдаваемых гос.банками под ставку% ниже рыночной, либо гос.кредитов иностранным импортерам при обязательном условии товаров только у фирм страны, предоставившей такой кредит (связанный кредит). Крайним случаем субсидирования экспорта выступает демпинг – продвижение товара на внешний рынок за счет снижения экспортных цен ниже нормального уровня цен, существующего в этих странах. Для защиты от преднамеренного демпинга страны используется антидемпинговые пошлины.
50.Неэкономические методы внешнеторговой политики.

На двустороннем уровне торговые отношения между странами регулируются двусторонними торговыми договорами и соглашениями, устанавливающими юридическую базу осуществления торговли, включая режим – режим наибольшего благоприятствования или национальный режим,  - который предоставляется  в стране иностранным товарам, услугам, капиталу, физическим и юридическим лицам. В рамках ВТО универсально признанной основой для международной торговли является Режим Наибольшего Благоприятствования (РНБ) – предоставление договаривающимися сторонами друг другу всех прав, преимуществ и льгот, которыми пользуется и\или будет пользоваться любое третье г-во, - исключения из которого допускаются только для приграничной торговли, для интеграционных объединений и для развивающихся стран.
51. Цели и инструменты валютной политики. 
Валютная политика – Составная часть экономической политики государства и внешнеэкономической политики, представляющая линию действий государства внутри и вне страны, проводимую посредством воздействия на валюту, валютный курс, валютные операции. Основные инструменты валютной политики:

· валютная интервенция (значительное разовое целенаправленное воздействие центрального банка страны на валютный рынок и валютный курс, осуществляемое путем продажи или закупки банком крупных партий иностранной валюты. Валютная интервенция предпринимается для регулирования курса иностранных валют в интересах государства; если на валютном рынке предложение иностранной валюты избыточно, то центральные банки осуществляют ее скупку и продают, когда произошло снижение предложения иностранной валюты. При этом центральный банк уравновешивает спрос и предложение на иностранную валюту и ограничивает пределы колебания ее курса), 

· валютные ограничения (Устанавливаемая в законодательном и административном порядке совокупность правил и норм по ограничению операций с иностранной валютой, золотом и другими валютными ценностями (регулирование ввоза и вывоза, переводов валюты, запрещение свободной продажи, государственный контроль нал валютными операциями, обязательная продажа части валютной выручки предприятий)), 

· валютные резервы (Предназначенные преимущественно для международных расчетов, на случай непредвиденных ситуаций, а также для целей получения дохода и регулирования валютного рынка официальные запасы иностранной валюты в центральном банке и финансовых органах страны либо в международных валютно-кредитных организациях), 

· валютное субсидирование, 

· валютные паритеты. 

Валютная политика страны проводится ее правительством, центральным банком, центральными финансовыми органами. В мировом масштабе валютная политика проводится международными валютно-финансовыми организациями (Международный валютный фонд, международные банки).
52. Классификация валют. Степени конвертируемости валюты.

Валюта (англ. currency) – денежная единица страны, используемая для измерения величины стоимости товаров.
Классификация валют
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Валюта разделяется в зависимости от ее принадлежности на:

·          национальную валюту (national currency) — законное платежное средство на территории выпускающих ее стран (доллар в США, рубль в России, угия в Мавритании);

·          иностранную валюту (foreign currency) — платежное средство других стран, законно или незаконно используемое на территории данной страны (доллары в России, рубли на Украине, марки в Латвии).

Валюты стран мира могут быть разделены на различные группы на основе тех или иных признаков. Наиболее типичные из них следующие:

·          Резервная валюта (reserve currency) — валюта(ы), в которой(ых) страны держат свои ликвидные международные резервные активы, используемые для покрытия отрицательного сальдо платежного баланса (пример 1.1).

·          Свободно используемая валюта (freely usable currency) — валюта, которая широко используется для осуществления платежей по международным сделкам и активно продается и покупается на главных валютных рынках. Это более узкое понятие, характеризующее степень конвертируемости валюты. Разумеется, никаких твердых критериев того, насколько широко валюта используется в международных платежах и торгуется на валютных рынках, не существует. Поэтому в практических целях свободно используемыми считаются только пять валют — доллар США, японская иена, французский франк, английский фунт стерлингов и немецкая марка.

·          Твердая валюта (hard currency) — валюта, которая характеризуется стабильным валютным курсом, движения которого следуют в основном фундаментальным макроэкономическим закономерностям. Нередко понятие твердой валюты используется как синоним конвертируемой валюты. Это правомерно, однако стабильность валютного курса — только одна из важных предпосылок конвертируемости валюты.

Конвертируемость

Конвертируемость валюты (currency convertibility) — способность резидентов и нерезидентов свободно, без всяких ограничений, обменивать национальную валюту на иностранную и использовать иностранную валюту в сделках с реальными и финансовыми активами.

Различие между степенями конвертируемости валюты зависит от того, какие ограничения накладывает правительство на обмен валюты. С точки зрения типов международных операций, отражаемых обычно в платежном балансе по текущим операциям или по операциям с капиталом, валюта может быть конвертируемой по текущим операциям, по капитальным операциям или полностью конвертируемой.

·          • Конвертируемость по текущим операциям (current account convertibility) — отсутствие ограничений на платежи и трансферты по текущим международным операциям, связанным с торговлей товарами, услугами, межгосударственными переводами доходов и трансфертов. Такие ограничения могут иметь многочисленные конкретные формы. Например, авансирование импортных платежей означает законодательно установленное требование к импортеру депонировать, обычно в национальной валюте, определенную часть предстоящего платежа по импортной сделке в национальном центральном или коммерческом банке до того, как контракт по этой сделке подписан. Это является условием получения импортером необходимой валюты из банка для оплаты импорта и увеличивает стоимость этой валюты по сравнению с ее прямой покупкой на свободном валютном рынке. Во многих странах ЦБ или правительство напрямую распределяют иностранную валюту между импортерами в форме либо индивидуальных квот для каждой отдельной фирмы, либо генеральных квот, определяющих максимальный объем иностранной валюты, который правительство готово выделить для оплаты импорта в текущем году, полугодии, месяце и т.п. Ограничениями на платежи по текущим операциям могут также считаться различные административные требования, например такие, как необходимость получения предварительного разрешения ЦБ на осуществление платежа по импорту или на открытие импортного аккредитива. При платежах за услуги может также существовать еще более сложная система ограничений на международные платежи, которые также препятствуют конвертируемости национальной валюты по текущим операциям. Наиболее типичные среди них — ограничения на выплату командировочных в иностранной валюте, на переводы за рубеж зарплаты и дивидендов, на платежи процентов по внешнему долгу.

Все страны — члены Международного валютного фонда (МВФ), подписывая соглашение о вступлении в его ряды, обязуются в соответствии со статьей VIII соглашения (Устава) МВФ устранить все ограничения на международные платежи по текущим операциям. В зависимости от существующего режима валютного курса конвертируемость по текущим операциям бывает жесткой (hard), когда национальная валюта имеет фиксированный курс по отношению к иностранной валюте, и мягкой (soft), когда национальная валюта имеет плавающий курс по отношению к иностранной валюте. Несмотря на то что конвертируемость — финансовое понятие и относится прежде всего к международным платежам, она не может существовать без либеральной торговой системы. Если даже ограничения на платежи отсутствуют, то ограничения на международную торговлю могут сделать валюту неконвертируемой по текущим операциям. Если резидент не может свободно обменять национальную валюту на иностранную в силу того, что существует усложненная система лицензирования экспорта или импорта, количественные ограничения, запретительные тарифы или требования обязательной продажи валюты, полученной от экспорта, центральному банку, то национальная валюта не может считаться конвертируемой по текущим операциям.

·          Конвертируемость по капитальным операциям (capital account convertibility) — отсутствие ограничений на платежи и трансферты по международным операциям, связанным с движением капитала, таким как прямые и портфельные инвестиции, кредиты и капитальные гранты. Наиболее типичные формы таких ограничений — ограничение объектов прямых иностранных инвестиций отдельными отраслями, требование об обязательной репатриации прибыли национальными компаниями, инвестирующими за рубеж, требование сдавать или продавать иностранную валюту, полученную из-за рубежа, запрет на покупку резидентами иностранных ценных бумаг, ограничения на предоставление кредитов иностранцам и пр. Конвертируемость по капитальным операциям не является требованием при вступлении страны в МВФ. Более того, ограничения по капитальным платежам считаются оправданными, особенно в странах с переходной экономикой, на период достижения необходимой макроэкономической стабилизации в целях препятствия нежелательному оттоку капитала, необходимого для финансирования реформ. Если страна использует в больших масштабах заемные ресурсы, то по согласованию с МВФ она может вводить ограничения на платежи по капитальным операциям, чтобы предотвратить утечку капитала. По мере устранения крупных макроэкономических дисбалансов переход к конвертируемости валюты по капитальным операциям становится все более желательным, особенно для тех стран, которые рассчитывают на существенный приток иностранного частного капитала.

·          Полная конвертируемость (full convertibility) — отсутствие какого бы то ни было контроля и каких-либо ограничений и по текущим, и по капитальным операциям. Полная конвертируемость предполагает также отсутствие ограничений на экспорт или импорт товаров и услуг, которые могут повлиять на их цену. Незначительные процедурные элементы регулирования внешней торговли, не искажающие существенно мировые цены, считаются приемлемыми для того, чтобы признать валюту полностью конвертируемой

Из 182 стран — членов МВФ около 40 продолжают осуществлять контроль за платежами по текущим операциям (и, следовательно, их валюта не является конвертируемой по текущим операциям) и порядка 130 стран — по капитальным операциям (и, следовательно, их валюта не является конвертируемой по капитальным операциям). Кроме того, многие страны поддерживают многочисленные ограничения на экспорт и импорт товаров и услуг, что также лишает их валюты признака полной конвертируемости, даже если ограничения на все платежи сняты. Полностью конвертируемыми могут считаться валюты следующих стран: Антигуа и Барбуда, Австралия, Австрия, Бельгия и Люксембург, Бруней, Великобритания, Канада, Дания, Финляндия, Франция, Гамбия, Германия, Гонконг, Исландия, Индонезия, Иран, Италия, Кирибати, Кувейт, Маршалловы Острова, Микронезия, Нидерланды, Новая Зеландия, Норвегия, Оман, Португалия, Катар, Саудовская Аравия, Сингапур, Испания, Швеция, Швейцария, Тринидад и Тобаго, ОАЭ, США. Из числа стран с переходной экономикой к этой группе относятся только валюты Латвии, Литвы и Эстонии.

На середину 1997 г. валюты 140 стран были конвертируемы по текущим операциям, в их числе валюты всех развитых стран. Первыми странами, осуществившими конвертируемость своих валют по текущим операциям в 1946 г., были США, Сальвадор, Мексика и Панама. Однако многие развитые страны, такие как Япония, Португалия и ЮАР, поддерживают ограничения на платежи по операциям с капиталом. В Западной Европе ограничения на движение капитала были устранены постепенно в течение 80-х гг. в рамках движения к Европейскому Союзу. Снятие ограничений на движение капитала не означает, что они не осуществляются на временной основе. Например, США в 1964—1973гг. проводили политику «добровольных ограничений» на прямые инвестиции за рубеж, а в 1968—1970 гг. вводили резервные требования для банков по займам в евродолларах.

Из числа стран с переходной экономикой, за исключением стран Балтии, ни одна не имеет полностью конвертируемой валюты. Однако многие страны, приняв обязательства статьи VIII Устава МВФ, ввели конвертируемость своих валют по текущим операциям. По состоянию на середину 1997 г., в их числе Чехия, Грузия, Казахстан, Киргизия, Молдова, Польша, Россия, Словакия, Словения и Украина.

Переход от конвертируемости по текущим операциям к полной конвертируемости национальной валюты обычно занимает много времени. Например, Великобритания ввела конвертируемость по текущим операциям со второй попытки в 1961 г. (первая и неудачная была предпринята в 1947 г.), а по капитальным — только в 1979 г.; Австралия — соответственно в 1965 и в 1983 гг.; Германия — в 1961 и 1981 гг.

Переход к полной конвертируемости национальной валюты — длительный и сложный процесс, предусматривающий обеспечение достаточной внутренней макроэкономической стабильности, устойчивость государственного бюджета, жесткой денежно-кредитной политики, низкой инфляции и безработицы, устойчивых темпов экономического роста. Конвертируемость валюты означает, что правительство готово в случае необходимости поддерживать платежеспособность государства с помощью методов макроэкономической корректировки — путем регулирования валютного курса, денежной массы, валютных резервов, жесткого надзора за состоянием банковской системы, нежели путем введения прямых ограничений и запретов на использование иностранной валюты. Опыт развитых стран свидетельствует, что обычно переход к полной конвертируемости осуществляется в два этапа: на первом — страны обеспечивают конвертируемость по текущим операциям путем отмены ограничений на платежи по торговле товарами и услугами, устранения количественных ограничений во внешней торговле и снижения ставок импортного тарифа до весьма низкого уровня, унифицированных для большинства товарных групп; на втором, весьма длительном этапе введения конвертируемости по капитальным операциям страны постепенно устраняют ограничения по платежам, связанным с прямыми и портфельными инвестициями, полностью либерализуют как отток, так и приток капитала, который начинает двигаться вне и внутрь страны, подчиняясь только макроэкономическим закономерностям. Последний шаг, особенно в связи со спекулятивными атаками в 90-х гг. в Мексике и некоторых странах Азии, наиболее труден. Предпринимая его, власти должны быть абсолютно уверены, что любые спекулятивные переливы капитала — как его отток из страны, так и его внезапный прилив — могут быть надежно стерилизованы косвенными методами денежной политики, такими как операции на открытом рынке, и не будут оказывать разрушительного воздействия на экономику страны.

Мировой опыт показывает, что переход к конвертируемости по капитальным операциям, который обычно означает переход страны к полной конвертируемости национальной валюты, зависит от ситуации с платежным балансом. Страны, которые традиционно имели положительное сальдо платежного баланса (Япония, Германия), обычно до самого последнего момента перед либерализацией поддерживали контроль за притоком капитала, тогда как страны с отрицательным сальдо платежного баланса (Франция, Италия) осуществляли контроль за его оттоком. Поскольку потоки краткосрочного капитала считаются более дестабилизирующими для экономики, чем долгосрочного, практически все страны, осуществившие переход к конвертируемости по капитальным операциям, до последнего момента осуществляли контроль за потоками краткосрочного капитала, тогда как движение долгосрочного капитала уже в течение длительного времени осуществлялось без всяких ограничений.

С точки зрения отношения к валюте резидентов — всех физических и юридических лиц, находящихся в стране более года, — и нерезидентов, которые находятся в стране менее года или вообще располагаются за ее пределами, конвертируемость валюты разделяется на внутреннюю и внешнюю.

·          Внутренняя конвертируемость (internal convertibility) — право резидентов покупать, иметь и совершать операции внутри страны с активами в форме валюты и банковских депозитов, деноминированных в иностранной валюте. Тем самым внутренняя конвертируемость относится к сделкам между резидентами внутри своей страны и означает, например, право россиянина обменять рубли на доллары и заплатить долларами за покупку товара в российском магазине или положить их на валютный счет в российском банке. Внутренняя конвертируемость, по определению, охватывает как текущие, так и капитальные операции, но не подразумевает параллельного обращения нескольких валют. Все развитые страны имеют внутреннюю конвертируемость: иностранную валюту там могут принимать к платежам, если на то согласны продавец и покупатель. Однако практически везде продавцу технически легче и операционно дешевле осуществлять расчеты в национальной валюте, и он не соглашается принимать иностранную, вынуждая тем самым покупателя обменять ее сначала на национальную и только затем произвести платеж (пример 1.3).

·          Внешняя конвертируемость (external convertibility) — право резидентов совершать операции с иностранной валютой с нерезидентами. В зависимости от того, о конвертируемости по каким операциям идет речь, понятие внешней конвертируемости практически полностью совпадает с конвертируемостью валюты по текущим или капитальным операциям.

В связи с проблемой конвертируемости используется еще и понятие товарной конвертируемости (commodity convertibility) — способность экономики генерировать достаточное количество товаров и услуг, чтобы удовлетворить спрос, предъявляемый резидентами и нерезидентами, осуществляющими платежи как в национальной, так и в иностранной валюте.
53.Валюта с фиксированным курсом, способы фиксации валютного курса. Плавающий валютный курс.

Выделяют три основных рыночных валютных режима:

           - фиксированный;

           - плавающий с ограничениями, промежуточный;

           - свободно плавающий.

           Режим фиксированного валютного курса – официально установленное соотношение между национальными валютами, допускающее временное отклонение от него в одну или другую сторону не более чем на 2,25%. Фиксированный валютный режим включает такие механизмы курсообразования, как долларизация (монетарный союз), валютный комитет, привязка к одной валюте или корзинному композиту.

           Официальную долларизацию, т.е. использование валюты других стран в качестве законного платежного средства практикуют преимущественно малые страны, интегрированные в экономику своих ближайших соседей. Например, Андорра – французский франк, испанскую песету, евро; Кирибати – австралийский доллар и собственные монеты; Либерия – доллар США; Лихтенштейн – швейцарский франк и т.п.

           По типу курсообразования к данному режиму, на наш взгляд, можно отнести и монетарный союз, который отличается от официальной долларизации лишь наличием экономической интеграции между странами.

           Функция валютного комитета заключается в фиксации курса национальной валюты к иностранной, причем выпуск национальной валюты полностью обеспечен запасами иностранной (резервной) валюты. Государства вводили этот режим либо в качестве стабилизационной меры при распространяющейся гиперинфляции и валютном кризисе, либо как часть переходного механизма от административной экономики к экономике рыночной, либо исключительно по причинам политического характера. К странам, использующим политику валютного комитета, относятся Аргентина, государства-участники Восточно-Карибского Центрального банка, Бруней-Даруссалам, Босния, Болгария, Гонконг, Джибути, Литва, Эстония.

           Фиксация курса к одной валюте – привязка курса национальной валюты к курсу одной из наиболее значимых валют международных расчетов. Курс, фиксированный к доллару США, имеют многие страны Латинской Америки (Барбадос, Белиз, Венесуэла и др.) и Африки (Либерия, Нигерия), а также некоторые страны с переходной экономикой (Туркменистан).

           Фиксация курса к валютному композиту – привязка курса национальной валюты к курсам коллективных денежных единиц или к различным корзинам валют стран-основных торговых партнеров. Курс своей национальной валюты по отношению к системе денежных расчетов фиксируют Ливия, Мьянма и Сейшельские Острова. К другим корзинам валют привязывают свои курсы Бангладеш, Ботсвана, Бурунди, Кот-д'Ивуар, Кипр, Фиджи, Исландия, Иордания, Кувейт, Мальта, Мавритания, Марокко, Непал, Соломоновы Острова, Таиланд, Тонга и Западное Самоа. Из стран с переходной экономикой так устанавливают обменный курс Чехия и Словакия. Удельный вес валют в корзинах, составляемых для фиксации курса, обычно отражает удельный вес стран, использующих эту валюту во внешней торговле с данной страной.

           Режим регулируемого плавания (промежуточный) – официально определенное соотношение между национальными валютами, допускающее небольшие колебания валютного курса в соответствии с установленными правилами. Этот режим включает несколько подтипов.

           Режим корректируемого валютного курса проявляется в тех случаях, когда курс автоматически изменяется при смене набора экономических показателей. Текущий валютный курс может автоматически меняться, например, вслед за изменением уровня инфляции в самом государстве и стране – основном торговом партнере. Такой метод установления курса применяется в Чили и Никарагуа, де-факто использовался в Мексике в 1933 г. и Таиланде в 1997 г. Был наиболее популярным в XX в. в развивающихся странах. 

           Ползущая (скользящая) фиксация представляет собой механизм установления валютного курса как процента колебаний вокруг центрального паритета, предусматривающий регулярное изменение последнего на определенную величину. Момент, когда необходимо пересматривать уровень центрального паритета, может либо задаваться формулой или временными параметрами (раз в месяц, раз в квартал и т.п.), либо определяться политическим решением монетарных властей по их усмотрению, что обычно связано с истощением или накоплением валютных резервов. Система ползущей фиксации валютного курса существовала в 1980-х гг. в Колумбии и Бразилии.

           Режим ползущего коридора – это механизм поддержания колебаний курса валюты в определенных границах ее паритетной стоимости, при котором поддержание колебаний курса валюты проходит в зафиксированном соотношения между валютами. Для реализации режима используются две методики: «оглядывания», базирующейся на изменениях уровня инфляции прошлого периода, и «предугадывания», основанной на ожидаемом или целевом уровне инфляции. Примерами рассматриваемого механизма могут служить Чили, которая в 1986-1992 гг. имела паритет национальной валюты по отношению к доллару, и Израиль (с 1986 г.) – по отношению к корзине валют, состоящей из валют стран – основных торговых партнеров. Италия эффективно использовала эту систему в 1979-1991 гг. На протяжении всего послевоенного времени вплоть до 1973 г. страны были обязаны поддерживать колебания своих курсов в пределах 1% в каждую сторону от паритета. В некоторых странах устанавливалась значительно большая ширина валютного коридора – до 20% (по 10% в каждую сторону от паритета).

           Режим скользящего коридора выражается при установлении пределов колебания курса национальной валюты в номинальных терминах без определения центральной паритетной стоимости. В этом случае просто определяются границы в национальной валюте, в пределах которых может колебаться валютный курс (Израиль с 1989 г. по декабрь 1991 г., Мексика в 1991 г., Россия в 1995-1997 гг.). Чем шире валютный коридор, тем больше свобода маневра правительства в макроэкономической сфере и тем реже возникает потребность в изменении его параметров. Чем уже валютный коридор, тем жестче должна быть государственная политика его поддержания, тем меньше автономия в области государственного регулирования у правительства и тем чаще может возникать потребность в изменении его границ.

           Целевые зоны – параметры валютного курса, к которым страна считает необходимым стремиться. На определенный период времени для стимулирования тех или иных сфер экономики правительство может считать целесообразным поддержание несколько заниженного курса национальной валюты (например, для форсирования экспорта и выправления диспропорций в платежном балансе) или сокращение до минимума колебаний курса (для ограничения инфляции). При данном валютном режиме номинальному обменному курсу разрешено плавать в пределах определенной зоны. Размер целевой зоны может варьироваться. Так, в Европейском механизме обменных курсов (ЕМОК) он составлял ±2,25%, что является наиболее ярким примером использования целевых зон. Однако кризис 1992-1993 гг. продемонстрировал, что режим подвержен эффекту дестабилизирующей спекуляции, который может даже привести к коллапсу, если центральные банки будут сомневаться в целесообразности защиты целевой зоны.

           Режим плавающего валютного курса. При нем курс свободно меняется под воздействием спроса и предложения, на которые государство может при определенных условиях оказывать воздействие путем валютных интервенций. Обычно плавающим считается валютный курс, который может изменяться в любых пределах, причем эти пределы законодательно не устанавливаются. Механизм курсообразования при этом режиме подразделяется на «грязное» и «чистое» плавания.

           При режиме управляемого плавающего валютного курса, или «грязного» плавания, курс устанавливается валютным рынком, а не центральным банком, но с частыми его изменениями. Эти изменения не носят автоматического характера. При этом принимаются во внимание такие макроэкономические показатели как состояние платежного баланса страны, объемы международных резервов, развитие параллельного рынка валюты. Чаще всего интервенции центрального банка проводятся по направлению снижения тенденции движения валютного курса – политика «грести против ветра». Однако могут применяться и интервенции с целью ускорения движения курса в направлении, по которому он и сам движется, - политика «грести по ветру». Такой валютный режим применяется многими странами мира, в числе которых индустриальные (Канада, Австралия, Норвегия, Греция) и развивающиеся (Алжир, Ангола, Бразилия, Камбоджа, Египет, Пакистан и др.) страны, а также страны с переходной экономикой (Китай, Хорватия, Латвия, Польша, Словения, Вьетнам, Грузия). 

           Режим независимо плавающего валютного курса. При нем курс определяется на основе соотношения спроса и предложения на валюту на валютном рынке при невмешательстве государства в этот процесс. Государство в лице монетарных властей может также торговать на валютном рынке, осуществляя валютные интервенции с целью сглаживания слишком сильных колебаний курса национальной валюты. Таким образом устанавливают курсы своих валют Бразилия, Чили, Колумбия, Таиланд, Перу и др. Но действительно свободного плавания, без вмешательства со стороны центрального банка, нет ни в одной стране. Наиболее близки к этой системе США, Швейцария, Германия и Япония.

Фиксированный курс

При режиме фиксированного курса центральный банк устанавливает курс национальной валюты на определенном уровне по отношению  к валюте какой-либо страны, к которой «привязана» валюта данной страны, к валютной корзине (обычно в нее входят валюты основных торгово-экономических партнеров) или к международной денежной единице. Особенность фиксированного курса состоит в том, что он остается неизменным в течение более или менее продолжительного времени (нескольких лет или нескольких месяцев), т.е. не зависит от изменения спроса и предложения на валюту. Изменение фиксированного курса происходит в результате его официального пересмотра (девальвации – понижения или ревальвации – повышения).

     При фиксированном курсе центральный банк нередко устанавливает различные курсы по отдельным операциям – режим множественности валютных курсов. Такой режим действовал в России с ноября 1989 года по июль 1922 г. Режим фиксированного валютного курса обычно устанавливается в странах с жесткими валютными ограничениями и неконвертируемой валютой. На современном этапе его применяют в основном развивающиеся страны.

Режим фиксированного курса имеет следующие преимущества:
количественная определенность (способствует торговле и стимулированию потока капитала);

усиливает повышенное доверие к валютной финансовой политике, вызванное необходимостью приближения процентных ставок к ставкам экономики валюты зацепления, а также необходимостью контроля за ростом кредитования и правительственных расходов для предотвращения подрыва обменного курса инфляцией.

Наряду с этим преимущество фиксируемого курса проявляется в сдерживании инфляции. Высокое доверие к валютно-финансовой политике смягчает инфляционные ожидания на рынке труда и финансовых рынках. Однако данный режим не лишен и недостатков.

Страна не способна противостоять определенным экономическим шокам в результате потери экспортных рынков и недостаточности валютных резервов для поддержки фиксируемого курса. Как правило, эти явления сопровождаются резким снижением внутренних цен, которые предопределяют спад производства и рост армии безработных. При установлении режима фиксированного курса возникает проблема в отношении уточнения количества валют, но в случае «зацепления за одну валюту» данная страна характеризуется следующим: эта политика удобна для понимания всеми компаниями на всех финансовых рынках страны;

- значительно сокращается возможность правительственного манипулирования курсами;

- уменьшается риск обменного курса в торговле, поскольку операции, проведенные в одной валюте, благоприятны для крупного торгового партнера;

- колебание курса одной валюты предопределяет колебание курса внутренней валюты по отношению ко всем функционирующим.

В отличие от этого политика фиксируемого курса с «зацеплением за корзину валют» характеризуется следующими параметрами:

а) иностранные инвесторы тяжелее воспринимают данную политику, предполагая, что власти манипулируют валютами, так как состав корзины валют широко не известен. Как правило, в таких случаях иностранные партнеры предполагают возможность девальвации;

б) данная политика устраняет риск повышения стоимости единственной валюты, что наиболее благоприятно в отношении регулирования сделок со всеми торговыми партнерами страны. Однако повышение стоимости валюты ведет к уменьшению экспорта, росту импорта и тем самым ухудшает платежный баланс страны.

К другим преимуществам данного режима можно отнести то, что колебание курса валют значительно меньше, если все валюты корзины взвешены одинаково относительно своих зацепляемых обменных курсов.
Плавающий курс

     Такой режим характерен для стран, где валютные ограничения отсутствуют или незначительны. При таком режиме валютный курс относительно свободно меняется под влиянием спроса и предложения на валюту. Режим «плавающего» курса не исключает проведение центральным банком тех или иных мероприятий, направленных на регулирование валютного курса. С марта 1973 г. страны перешли к плавающим валютным курсам. Однако преобладает регулируемое государством плавание курсов валют.

Плавающий режим обменных курсов. Валютная финансовая политика страны формируется в определенной степени самостоятельно в условиях использования свободноплавающего режима. Данный курс позволяет поддерживать конкурентоспособность и быстро адаптируется к внешним импульсам и шокам, а самое главное – правительство страны освобождается от функции определения подходящего курса. Несмотря на эти преимущества, режим свободно плавающего обменного курса не лишен недостатков:

- если валютный рынок характеризуется незначительной емкостью, то при данном режиме несколько крупных сделок могут подорвать существующее состояние;

- данный режим может обеспечить эффективность валютной политики при регулировании со стороны государства, а также принятии валютно-финансовых 'л фискальных мер;

- следует признать непривлекательность для иностранных инвесторов и торговых партнеров условий неопределенности при данном режиме;

- существует угроза правительственного манипулирования («грязное плавание»), что подрывает доверие субъектов рынка;

- если страна имеет наличие крупных спекулятивных потоков капитала, то определение обменных курсов в значительной степени ограничивает валютно-финансовую независимость.

Использование данного режима наиболее эффективно в условиях слабой развитости международных коммерческих связей, т.е., когда состояние производства не находится в большой зависимости от внешней торговли.

Для введения плавающих валютных курсов главенствующими условиями являются наличие развитого финансового рынка, степень интегрированности с мировой системой, взаимозаменяемость национальных и иностранных денежных активов, а также степень развитости финансового посредничества. Тем не менее, несмотря на отсутствие данных факторов, многие государства перешли на режим плавающих курсов. Причинами этого являются неуравновешенность платежных балансов, незначительность объемов официальных валютных резервов для поддержки фиксируемых курсов, желание блокировать «черные» валютные рынки. Первыми на данный режим преимущественно перешли промышленно развитые государства, а затем и развивающиеся.

Однако ввод плавающих курсив национальных валют происходил в рамках стабилизационных программ МВФ и при наличии технической помощи. Это вызывало необходимость проведения комплекса экономических мер, таких, как структурная перестройка экономики, либерализация валютных и таможенных режимов, ограничения спроса и т.д. В условиях же отсутствия этих предпосылок многие государства используют режим сочетания фиксируемых и плавающих курсов. Модифицированной его формой является «ползучий» валютный курс, сущность которого состоит в проведении мелких и частных корректировок обменной стоимости валюты, которые повторяются 1 -2 раза в месяц.

К преимуществам ползающей зацепки можно отнести:

- предварительное объявление темпов «ползания», что увеличивает доверие экспортеров и потенциальных инвесторов;

- наличие возможности поддержания реально фиксируемого валютного курса. Так, например, при внутренней инфляции в 10% в год и инфляции у торгового партнера в 5% в год Темп «ползания» фиксируется в 5% обесценивания в год.

Недостатки ползающей зацепки следующие:

- оптимальный обменный курс может изменяться в течение времени, что вызывает постоянную необходимость корректировки темпов «ползания» во избежание дестабилизации экономики;

- режим может привести к более высокой инфляции, чем при фиксируемом обменном курсе.

История показывает, что режимы обменных курсов менялись неоднократно. Так, после второй мировой войны использовалась контролируемая МВФ система фиксированных, но поправляемых обменных курсов. Государства обязались сохранить обменный курс в пределах договоренности и осуществляли меры по поддержке своей валюты при внешнем воздействии на нее.

С развалом бреттонвудской системы с 1973 года многие страны получили возможность применения широкого плавания валют и перешли к более гибким системам, что было вызвано перепадами обменных курсов крупных стран, витком высокой инфляции – в развивающихся. Дефицит платежного баланса в этих странах стал тормозом в развитии экономики, и в целях поддержания конкурентоспособности многие из них отдали предпочтение «ползающей зацепке».

Во многих государствах для стимулирования внешнеэкономической деятельности центральные банки использовали режим множественности валютных курсов. Необходимость этого обусловливается возможностью регулирования платежного баланса, не вовлекая количественные ограничения и административные запреты, при этом официальный курс валюты удерживается на высоком уровне для сдерживания роста цен на импортируемые товары, а движение капиталов и операции, связанные с ним, осуществляются по плавающему курсу. Данный режим валютных курсов используется, как правило, для нетрадиционных видов экспорта. Обобщая сказанное, следует отметить, что этот режим правомерно использовать в странах с переходной экономикой, но следует ограничить временной промежуток его применения, поскольку длительное использование системы накапливает искажение в распределении ресурсов, изменяет структуру относительных цен. Немаловажным фактором является извлечение прибыли не из производственной деятельности, а из существа разницы между неодинаковыми уровнями валютных курсов.
54. Процентная ставка и валютный курс. Влияние валютного курса на уровень цен.

Процентная ставка и валютный курс

Чем больше процентная ставка по данной валюте по сравнению с другими валютами (большой процентный дифференциал), тем больше будет желающих среди иностранных инвесторов купить данную-валюту, чтобы разместить средства в депозит под высокую процентную ставку. А поскольку процентные ставки всегда тесно связаны между собой, высокие ставки банковского рынка означают и высокие ставки по государственным облигациям, а также высокие доходности по более рискованным облигациям акционерных обществ. Словом, высокие процентные ставки делают данную валюту привлекательной в качестве инструмента инвестирования; а значит, спрос на нее на международном валютном рынке повышается и курс этой валюты растет.

В целом влияние процентных ставок на валютные курсы достаточно однозначно: чем выше процентные ставки по данной валюте, тем выше ее обменный курс. Но есть много обстоятельств, которые делают учет процентных ставок неочевидным и отнюдь даже не простым делом. Во-первых, необходимо принимать во внимание не сами по себе процентные ставки, а реальные процентные ставки, учитывающие инфляцию, поскольку существует сильная связь между валютным рынком и рынками государственных ценных бумаг (инструментов с фиксированным доходом), очень чувствительными к инфляции. Если инфляция в данной стране начинает расти высокими темпами, это обесценивает государственные облигации, так как доход по ним выплачивается фиксированный, заранее установленный, а инфляция этот доход может просто съесть.

Во-вторых, рынок живет ожиданиями важных событий и готовится к ним, а не только реагирует на уже свершившиеся факты. Если складывается определенное мнение, что процентные ставки по данной валюте будут подняты, то дилеры начнут поднимать ее курс в ожидании его будущего повышения. И рынок длительное время может быть в этом оптимистическом настроении по данной валюте, благодаря чему успеет сформироваться ее восходящий тренд. Когда же наконец повышение ставок состоится на самом деле, валюта окажется уже в перекупленном состоянии, а поскольку фактор давления на нее кверху уже отпал после состоявшегося повышения ставок, первой реакцией на фактическое их повышение может быть падение курса, то есть прямо обратная реакция. И это тем более вероятно по той причине, что такой откат вниз служит хорошей возможностью открыть новые длинные позиции по валюте (то есть купить ее).

Повышение процентных ставок по депозитам и (или) доходности ценных бумаг в какой-либо валюте вызовет рост спроса на эту валюту и приведет к ее удорожанию. Относительно более высоки процентные ставки и доходность ценных бумаг в данной стране (при отсутствии ограничений на движение капитала) приведут, во-первых, к притоку в эту страну иностранного капитала и соответственно – к увеличению предложения иностранной валюты, ее удешевлению и удорожанию национальной валюты. Во-вторых, приносящие более высокий доход депозиты и ценные бумаги в национальной валюте будут содействовать переливу национальных денежных средств с валютного рынка, уменьшению спроса на иностранную валюту, понижению курса иностранной и повышению курса национальной валюты.

Девальвация и ревальвация валют. Многие страны, развивая международные экономические отношения с внешним миром, испытывают различную степень инфляции в разных странах. При этом, если используется режим фиксируемых валютных курсов, то центральные банки ощущают необходимость пересмотра официальных курсов своих национальных валют, поскольку реальные курсы, обусловленные покупательной силой валют, значительно отклоняются от официального курса. Как правило, курсы валют, обесценение которых не существенно, реально повышаются; валюты, обесценение которых происходит быстрыми темпами, по сравнению с официальным курсом резко снижаются. В такой ситуации созревает необходимость корректирующих операций в отношении валютного курса, т.е. девальвировать или ревальвировать.
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